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Model biznesowy
(dla catego partnerstwa, oddzielny dla kazdej ustugi, zakres minimum)

Wstep jaki jest kontekst nowej ustugi;
co spowodowato, ze podjeto prace nad nowa ustuga;
jaka jest jej wizja;
jakie sa cele stawiane wobec projektu
Grupy do kogo kierowane bedg ustugi (segment klientéw);
docelowe czym wyroznia sie dana grupa, jakie ma zwyczaje zakupowe i potencjat.
odbiorcéw
Proponowane jaka warto$¢ majg dostarczy¢ klientowi;
ustugi jakie korzysci on uzyska poprzez zakup tych ustug;
na jaka potrzebe odpowiadajg przyjete rozwigzania,;
do jakiej grupy docelowej kierowane sg poszczegodlne ustugi, jaka przewaga konkurencyjng
dysponuje partnerstwo.
Kanaty w jaki sposob chcemy dociera¢ z nasza ofertg do klientéw;
dystrybuciji ktére z nich majg by¢ kluczowe, a ktére uzupetniajace;
w jaki sposéb kanaly dystrybucji odpowiadajg zwyczajom zakupowym klientow.
Strategia w jaki sposéb partnerstwo zamierza budowac i utrzymywac relacje z przysztymi klientami;

marketingowa

jakie interakcje z klientem bedg dokonywane w procesie sprzedazy i obstugi;
jakie beda formy komunikacji i promociji.

Zasoby jakie sg kluczowe zasoby niezbedne do rozwoju ustugi i sprzedazy;
czy maja one by¢ zapewnione w ramach partnerstwa czy zakupywane na rynku;
Partnerzy kim sg gtéwni dostawcy lub podwykonawcy;
biznesowi jaka bedzie ich rola i znaczenie w projekcie.
Analiza jaki bedzie sposéb ptatnosci i model rozliczen;
finansowa - ile bedzie wynosita szacunkowa cena ustug;
zrédta poziom marzy;
przychodéw i szacowane przychody w pierwszym kwartale lub roku oraz w latach kolejnych;
kosztéw jakie sg podstawowe grupy kosztowe i jak beda sie one zmieniag;

jakich zyskow spodziewa sie partnerstwo.
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